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LE IMPRESE CAMPANE E IL 

FUTURO DELL’AERONAUTICA

L’evoluzione del ruolo dei 

Subfornitori

Napoli, 23 maggio                    Dott. Andrea Esposito 
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CEO LAG S.P.A.

CEO LAER

CEO LAERH

Presidente Sez. Aerospazio 
e Automotive Confindustria 
BN

Cons. Amm. Consorzio 
CHAIN

Cons. Amm. Consorzio 
SCIA

Cons. Amm. P.S.I.

Cons. Amm. Tempi Moderni
Dr. Andrea 

Esposito

CHI SONO 
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LAER è un’azienda privata che
opera nel settore aeronautico
dal 1989.

Dal 2004, con la gestione
Esposito offre un prodotto
verticalizzato. L’azienda ha
tutte le competenze per
gestire tutti gli step dalla
progettazione,
all’industrializzazione, alla
produzione di strutture
aeronautiche complesse.

2009 LAER inaugura il sito di
Acerra dedicato alla
produzione di materiale
composito.

2014 Partnership LAER –
PIAGGIO AEROSPACE

2015 nuovo sito produttivo
Albenga

PROCESSI

CERTIFICATI

PROGETTAZIONE

ASSEMBLAGGI 

STRUTTURE 

COMPLESSE

R&S – FINANZA 

AGEVOLATA

PURCHASING 

& SUPPLY CHAIN

LAVORAZIONI 

METALLI, COMPOSITI 

TRATTAMENTI 

SPECIALI

GENERAL 

MANAGEMENT

MILESTONE
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PARTNERSHIP PIAGGIO & LAER

Esternalizzazioni

produttive

Realizzazione 

nuovo 

investimento e 

sito produttivo 

in Albenga (SV).

Consolidamento della

presenza industriale sul

territorio italiano.

Aumento competitività
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Representative Office in ROME

Main Plant in AIROLA 

(BN) 

Napol

i

Genova

Rom

a

Albeng

a

Airola
Acerra

New  Plant, in progress,  

in ALBENGA (SV) 

Advanced Composites

Plant in ACERRA (NA) 

SEDI
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 Produzione e assemblaggio di 
strutture aeronautiche
complesse

 Progettazione e produzione di 
parti in materiale composito

 Strutture Maintenance Repair 
Overhaul

 Fabbricazione parti in lamiera

 Stretch forming

 Fabbricazione parti
macchinate a CNC 

 Trattmenti termici parti in 
alluminio e acciaio

 Trattamenti superficiali

 Progettazione e costruzione
attrezzature di fabbricazione
e scali di montaggio

MANUFACTURING CAPABILITIES



PREZZO / RICAVO

COSTO
MARGINE

COMPETITIVITA’ TRA I 

COSTRUTTORI AERONAUTICI 

PER ACQUISIRE NUOVI 

MERCATI E NUOVE 

OPPORTUNITA’

=>
RIDUZIONE DEI COSTI PER 

ASSICURARE IL NECESSARIO 

MANTENIMENTO DEL 

MARGINE
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LA COMPETIZIONE 
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SPECIFICHE

DISEGNI

MATERIALI

Fornitore 1

Fornitore 2

……………….

Fornitore N
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FILIERA DI FORNITURA – IERI 
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REQUISITO

TIER 1 A

TIER 1 B

TIER 1 C

TIER 1 D

ASSIEMI STRUTTURALI

COMPLESSI/INTEGRATI
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FILIERA DI FORNITURA – OGGI 

PROGETTAZIONE

INDUSTRIALIZZAZIONE

ACQUISTO MATERIALI

TRASFORMAZIONE

ASSEMBLAGGI
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EVOLUZIONE DEL RUOLO 

IERI

SUBFORNITORE

OGGI

TIER 1

DOMANI

RISK SHARING 

PARTNER

PRIME O 
PRIME 

PARTNE
R

RISK 
SHARING 
PARTNER

TIER 1

SUBFORNITORE



KEY SUCCESS FACTORS 

KEY 
SUCCESS 
FACTOR

INNOVAZIONE

QUALITY

ON TIME 
DELIVERY

COST 
COMPETITIVE

CUSTOMER 
SATISFACTION



Grazie per la cortese attenzione,

Andrea Esposito


